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Sistema de Gestión Comercial 

(Módulo de AgroAcopio en Entorno Visual)

Este sistema permite un eficaz manejo de la Gestión de Ventas y Compras. 

Contempla hasta 999 depósitos describiendo la existencia presente y la conformación de los saldos de stock. Definición de comprobantes tanto para el manejo de compras como para ventas por parte del cliente permitiendo la flexibilidad que el usuario necesite.

Permite obtener un detalle minucioso de los artículos con la fecha de ingreso o egreso, costo de la compra, precio de la venta, cantidad, detalle del comprobante y del cliente o proveedor involucrado en la transacción, etc. 

Contempla el manejo de Caja, Bancos, Emisión de Recibos, Ordenes de Pago, Diarios de Iva. Generación de Retenciones de Iva, Ganancias, etc. Generación de CITI, SICORE según los requerimientos de AFIP.

Semillas, Agroquímicos y Autoservicio

Este sistema contempla todas las opciones para un eficaz manejo de la gestión de semillas, agroquímicos y autoservicio:

Stock

Manejo de 999 depósitos contemplando las posibilidades de transferencias entre los mismos.

Posibilidad de agrupar el stock en línea y grupos definibles por el usuario de acuerdo a sus necesidades.

Posibilidad de valorización del stock a la fecha deseada.

Lleva ficha de movimiento de stock, detallando los comprobantes que respaldan la entrada y salida de unidades para cada artículo, informando la fecha del movimiento y el cliente o proveedor involucrado.

Información que brinda el sistema acerca del producto:

· Unidades en existencia, discriminadas por depósito.

· Unidades vendidas pendientes de entrega.

· Unidades disponibles para la venta.

· Unidades compradas pendientes de recepción.

· Unidades a disponer para la venta.

· Unidades vendidas en los últimos 12 meses.

· Pico máximo de unidades vendidas.

· Grado de variabilidad de la demanda del producto (constante, variable o muy variable teniendo en cuenta demanda media y desvío standard ).

· Fecha de la última venta.

· Precio de venta actual y fecha de vigencia.

· Precio de venta anterior y fecha de vigencia.

· Punto de pedido.

· Stock de seguridad.

· Stock óptimo.

· Existencia total valorizada.

· Artículos sin actividad y su stock valorizado.

· Denominación del producto.

· Alícuota Iva del producto.

· Grupo de pertenencia del artículo ( A, B o C: indican niveles de importancia para el control ).

· Detalle de Artículos Vendidos / Comprados por cada cliente y/o proveedor informando cantidad vendida/ comprada, fecha, detalle del comprobante, costo o precio unitario, vendedores, condición de venta. A partir de dichos datos se podrá obtener en forma detallada e histórica todos los movimientos realizados para con un cliente o proveedor. 
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